
 

Informations générales du programme de partenariat d’Auto1 Group 
 
§ 1 Général 
 

1. Pour les intégrations de matériels publicitaires des sites d’Auto1 Group et pour 
l’acquisition de prospects et / ou de prises de rendez­vous dans nos agences, le 
partenaire reçoit une commission basée sur le nombre de lead ou de réservation. 

1. Lead: Estimation en ligne du prix de la voiture de l’utilisateur. 
2. Booking: Prise de RDV en ligne d’un utilisateur dans l’une des branches du groupe 

Auto1 suite à l’estimation gratuite de sa voiture. 
2. Le partenaire reçoit une commission de la part d’Auto1 Group dans le cadre de sa 

participation à la génération de trafic. Cela fait référence à des transactions qui sont générés 
par la publicité active pour les sites d’Auto1 Group sur le site de partenaire au cours de la 
première session et les 30 jours suivants. 

 
§ 2 Génération de Leads 
 

1. Basée sur la commission, une phase de test de 4 semaines sera mise en place. A la fin de ce 
test, le partenaire recevra une rémunération qui va dépendre de la qualité du trafic 
(réajustement suivant la conversion des leads). 

2. Toutes campagnes doit pouvoir être stoppé dans les 24h après demande de la part de Auto1 
Group. Toute génération de leads et / ou de prise de RDV après cette période ne sera pas 
comptabilisé par Auto1 Group. 

 
§3 Procédure 
 

1. Le tracking doit être fait via les CIDs fournit par Auto1. Le partenaire reçoit un CID plus une 
URL de redirection avec chacun des medias / visuels qui seront utilisé pendant la campagne. 
Tous les leads et les prises de RDV valides et uniques seront reportés dans un rapport interne 
et quotidien. Au début de chaque mois, Auto1 envoie ce rapport et le montant HT à facturer 
pour le partenaire. Puis, le partenaire envoie sa facture à l’adresse de facturation suivante : 
“AUTO1 Group GmbH, z.Hd. Robert Grüneberger, ​Bergmannstraße 72​, 10961 Berlin, D ­ 
Germany” ​par email à sylvano.varlet@auto1.com. D​élais de paiement moyen est de 14 jours 
ouvrables suivants la réception de la facture. 

2. Tous les faux leads / booking seront annulés. Il n’y aura aucun paiement pour ce trafic­là. La 
validation du montant ne se fera qu’après l’analyse complète des leads / bookings. 

 
§4 SEM et enchères sur mots clés 
 

1. Le SEM dans les moteurs de recherche comme Google, Yahoo ou Bing est autorisé 
uniquement après accord personnel. Il doit être pris en compte que des enchères sur des 
mots­clés qui sont pertinents pour notre activité, comme achat ou vente de véhicules est 
interdit à tout moment. En outre, les mots clés qui sont directement liés à la marque de 
l'entreprise ne doivent pas être utilisés. Pour des questions spécifiques sur des mots clés 
admissibles s'il vous plaît contactez sylvano.varlet@auto1.com. 
 
 

§ 5 Recherche payant sur les moteurs 
 

1. Le partenaire n’est pas autorisé à envoyer du trafic directement depuis les moteurs de 
recherche et vers les sites d’Auto1 Group. En outre, le partenaire n'a pas le droit d'afficher des 



 

annonces dans les moteurs de recherche lorsque les noms des marques d’Auto1 Group sont 
entrés comme termes de recherche. Cela vaut aussi pour les fautes d'orthographe du nom de la 
marque en tant que mot de recherche (par exemple, vendez votre voiture) et pour d'autres mots 
combinés avec les noms des marques (vendervotrevoiture coupon). En outre, le partenaire ne 
doit pas utiliser les noms des marques d’Auto1 Group ni dans son URL, ni dans le titre de 
l'annonce et / ou dans la description de l'annonce. 
 

§ 6 Transactions 
 

1. Le nombre de leads / bookings peut être revu à la baisse pour les raisons suivantes : tentative 
de triche sur des leads ou booking interne, violation des termes du programme, leads 
dupliqués, fausse adresse email et prise de RDV incomplète dans les agences. 

Le montant de la facture envoyée est comptabilisé sur une base nette et par conséquent, ne contient 
pas de taxe sur la valeur ajoutée ou d'autres charges. 

 
§ 7 Politique sur le trafic 
 

1. Par la présente, l'accord est conclu que, dans la collaboration directe toutes les mesures 
supplémentaires de publicité comme le trafic incentivé, les pop­ups (ou ­unders), site­under, 
les barres d'outils ou similaires, les loyautés et / ou d'options de cash­back ne sont pas 
autorisés sauf autorisation préalable d’Auto1 Group. Si le trafic a encore été optimisé par la 
publicité comme expliqué ci­dessus et sans autorisation, alors aucun lead et / ou réservation 
seront payés dans ce mois et la coopération sera immédiatement résiliée. Les campagnes 
d'emails dédiés, l'email marketing ou les activités de médias sociaux sont permises, mais 
devrait être convenu et approuvé au préalable avec Auto1 Group. 

 


